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‘ ‘ Enquanto gestores, criadores, fundadores ou colaboradores de uma
marca ou empresa relacionada com a moda, somos desafiados com
cada vez mais frequéncia por uma maior transparéncia da cadeia de valor.
Torna-se cada vez mais dificil focar apenas numa area especifica da cadeia de
valor, e a necessidade de conhecer o processo que um produto percorre até
chegar ao cliente final esta na base da criacdo da P6s-Graduacdo em Gestdo de
Moda.
O curso devera ser capaz de analisar a cadeia de valor a 360° e garantir que,
independentemente do ponto na cadeia de abastecimento em que o aluno se
encontrar, sera capaz de fornecer todas as ferramentas para compreender,
interpretar e implementar um projeto eficaz e bem sucedido nesta area de
negaocio.

DESTINATARIOS

O curso destina-se a todos os intervenientes na cadeia de valor da indUstria da
Moda que pretendam ter um entendimento mais alargado da mesma, incluindo:
* Designers

* Empreendedores e Fundadores de marcas de moda

* Gestores de produto

* Gestores comerciais

* Gestores de Marca

» Compradores

* Todos os interessados em compreender melhor esta area de negbcio
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OBJETIVOS

No final do curso, os participantes deverao ser capazes de compreender a cadeia
de valor de A a Z, sendo capazes de criar, desenvolver, gerir e expandir um
negécio relacionado com a moda. Deverdo ter adquirido as ferramentas
necessarias para compreender cada ponto do processo e garantir que a visdo e
missdo da marca sdo respeitadas enquanto desenvolvem o seu trajeto de
crescimento em multiplas plataformas.

A metodologia do curso foca na partilha de conhecimento e desafios por docentes
e profissionais com bastante experiéncia em cada area e na intensa exploracdo de
casos praticos. Pretende-se uma experiéncia imersiva na cadeia de valor da moda,
sobretudo com o desenvolvimento de projeto transversal e que sera realizado ao
longo do curso, desafiando os participantes a aplicar os conhecimentos
adquiridos. Este projeto sera defendido no final do curso, perante um juri
acreditado.
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COURSE PROJECT

PLANO DE ESTUDOS

DISCIPLINA HORAS DOCENTES

1- Brand & Product Foundations

Branding & Marketing 12 Susana Costa e Silva

Sustainability & Materils 12 RcadoSha
Strategy &Entrepreneursip 12 LlusMarques
Sourcing&Producion 12 MiguelPedrosaRodrigues

Product Management & Buying 12 Adriana Ferraz
Commurication Strategy 9  RogéroCanhoo
Management Accounting for Decision Making 6  MguelSoares
Fnance & Management 12 SandaCorela
SupplyChain o AnaEsteves
People & Organization in Fashion 6 JosoBras
Business Intelligence o JodoPaulo Oliveira

Sales and Distribution Strategy 9 Fernando Moreira

International Expansion Strategy 12 NunoMalheiro
Digital Marketing 12 André SousaMachado
‘Ecommerce 12 FébioT.Soaes
Trends &Innovation 6  RicardoSivae Miguel Aroja
Digital Operations Management 9  Raquelferrera
CourseProject 24 NunoMalheiro/Luis Marques
Defesa do Course Project 6  DiegioPG/Juriconvidado
Masterclasses 21 Comvdados
Total 2
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CONDICOES ESPECIAIS

A propina de frequéncia terd um desconto de
10% no caso de haver duas inscricbes da
mesma instituicdo ou de 15% para trés ou mais
inscri¢gdes. Os antigos alunos da Universidade
Catdlica Portuguesa e da EGE - Escola de Gestao
Empresarial beneficiardo de um desconto de
10%. Os associados da AEP, ANIVEC, ANJE,
AORP, APICCAPS, ATP, CITEVE, Portugal Fashion,
Rangel e Rotary D1970 terdo acesso a um
desconto de 10%. Os descontos ndo sdo
acumuldveis.

A informagao constante nesta brochura, ainda
que correta a data de produgdo, ndo é
vinculativa.

Para mais informagdes sobre a oferta formativa
e condi¢Bes gerais da Catdlica Porto Business
School, por favor visite:
www.catolicabs.porto.ucp.pt



